
sluibu. 
'lreba pritom volif individudlny pristup ku ka;ddmu. Kim u niekoho postaduje telefoDicki

kontakt raz za 3 tizdne, u indho to musi b)'t'kaZdyi 3. aZ 7. den.
Zakaidim. ked' ekomu zavoliite, dohodnite aj dalSi viS telefonicky rozhovor na konkrdlny dei.

Nczabudnite si tento tcrmin poznanlenal'vo svojom didri. Pochopitel'ne daite \'olandmu na Viber
pokiaf ide o datum.

Budtc disciplinovani a dodrilc dohodnutll dri(um.
NcustAle udrziavanie kontaktu ie !el'mi iiiinni sposob rozriiania s\()iei podnikatel'skej aktivitl.

'linl ddvate najavo. 2c si stojite za srojimi produktmi. za svojim ziikaznikom alebo za svojim novim
distribiriorom. A Ludia si vds budi pam:itat'ako starostliviho a oddan6ho dloveka.

,10/ Zapisujte si kaidri historku spojcnri s vasim podnikanirn, s vaiimi produktmi. Zaanitc si
vytviiraf krabidku s historkami.

Zqtnite si chodit' takmer na vsetkv zhromaidenia a r6zne stetnutia. Pristupujtc k l ud'om s mi-
llm usmcvom a priatelsky im podajte ruku. Predslavte sa, spjtajte sa na ich skl'rsenosti a pozorne
podrivaite. ao lin1 hovoria. Spj.taite sa ich, ktor6 produkty pripadne ktord kiry uZ osobne vtskisali
a s akjm ry-sledkom. Z kazddho takdhoto stretnutia by ste si mali odn6iat' aspoi dvc trj histork).
A; historka, ktor.i sice viis nezaujala, mdze byf pre niekoho indho iiasnd.

4 l/ Vel'k6 obchodn6 stretnutia - nalc mesain6 seminire. Ked uZ vdi novi distribitor md za
scbou prv6 prezentiicic doma u svojho klicnta alebo v reltauriicii, v kaviarni a zadal uZi\'af vase pro-
dukty, zadina blt'skutoane zveda\i na podnikanie ! MLM. Je tcda pravli das rozSirifjeho iiastoanc
obmedzeny pohlad na rec a cclit oblast' mu predstavii vo vel'kom ltile. A k tonu sltiTia naic z:ik-
ledn,.t. '-denrri seminarc. kono'ice .a \ priemerc ral Inc.a(ne.

Podas tichto semindrov sa ridastnici obozndtnia so vietklimi aspektmi podnikania a ziskaji odpo-
vcdc na vsetky zikladnd otiizky. Osvo.ja si problematiku qichleho rastu v podnikani. za2iiti \'Truiuili
cu atmosfiru a ziskajii nadlenie prc svoie produkty. pre svoju spolodnosf a pre svojc podnikanie
Vypoiujri si historky a emotivnc pribehy, plni d6leZiqicb informicii a inSpirdcii. Zistia. ze spoloa-
nosl je skutoane fungujfca. Stretni sa s desiatkami skutoanich nuzov a Zicn, ktori sa s timlo podni-
kanim vizne a vcl'mi tspeSne zaoberaji a osobne sa s nimi zozndmia Bivaji to ohromn€ stretnutia.
ktor6 na kaZdiho urobia skutodnc vel'k)'dojetn.

DalSou ncmenej ddleZitou skutodnosfou. ktori zistia.je, Ze v tom nie si sami Ked sa rozhliadnu
po nicstnosti a vidia vsetkich tich tispcsnich I'udi ako aj mnoZstvo novich djstributorov, je im
irplnc.jasnd, 2e v tonrto podnikani m6zu rovnako uspief. A tak sa uZ rcmozu doakaf. ab) mohli
z:Jtal.

Ludia, ktori si v Ml,M no!i, naju dve rdzne lriZby. Jcdnak sa do podnikania chci zapojit v stlt
diu. kcd'ti vec eite nic.ie vel'mi zndma chct b)'t'mcdzi prvlimi. alc la druhej str.tne chcu nieto. ao
je uZ vyskisand, zabchnutd, zaruicnd. Vefkd obcl'lodnd strelnotie obsahuie vSetko to nadicnie z is-
pechu rozbiehajircej sa novei vcci a istotu v podnikani. ktord u2 s ohromnimi lislcdkami previidz-
kuje rnnoho injch ludi.

Neexistuje lepii sp6sob ako sprrvnc odstartovat' nov6ho distribritora, nei ho vziat'na dobre
zorganizovani semindr - vel'k6 obchodnd stretnutic'

42l Duplikrcia. Duplikovaf znamenii: \Trobit' presni kopiu origin6lu' urobii niedo znova pres-
ne 1ak ako prvi raz. opakovat'. Ste sim. Zduplikujete sa (zdvojite sa), ste dvaia. Dvoiica sa zdupliku-

ie a sti it-vria. zo Styroch 6sni, z 6smich Sestndsti. l6sazdvoji na 32' 32 na 6'1. 64 na l 2li l28 na
256, atd'.... V tomto spodiva tl-n obrovski rastoli potcnciril MLM.


