
21,/ r,\iekbrim potenci.ilnym ziikaz kom sa treba vel'a krit pripomenit'. cisto sa LutiT srd\u.
Ze po mnohim mesiacoch sri pristupnejSi. Praldou.ie. Ze mnohi fudia radi poailvaji o ispechoch
iqvch. Stadi im, ked' potujL'i niedo o vaiich uspechoch a hned sti pristupnejSi. Snaitc sa b\.t' s ]'udlni
io naiviac v kontakte a rozpriivajte im o svojom uspechtL.

2;l/ Niektori odbornici tvrdia, Ze l'udia iasto zaini reagoyat, Ziadfcim spdsobom aZ na St\di
alebo piaty krdt. Nie som si isti, di.ic to uplne presnd. ale urdite vicm, Ze vytrvak)st a neirnavnii
trpeziivost' sa urdite vypliica.

25/ Vclmi d6lcZitdje po kaZdom rozhovore sa pod'akovaf. Pod'akovaf za ich niizor. za ich
rno lnu podporu. za ich vzdcny aas, ktoqi viirn venovali a na z6ver im urobte komplimcnt. Ijlnsi
zabezpeaite, Ze ked'im budctc nabudilce volaf, budi radi.

26/ Vidy sa drite svojho prisl'ubu ! ai ui ide o tcrmin stretnutia alebo o ias, ktori ste si
dopredu vyhradil i na diiku svojho stretnutia s lTtypovanou osobou !:l!!

27l Upitajte na seba a na vale produkty pozomosC p kazdej moznei prileiitosti ked)kol'\'ekje to
len n]oznd. Vzbud te ich pozornosf a vyprovokujte ich aby sa v:is pjtali. Ste v reklamnej brandzi.'lak si robte reklamu ! V1'nikajirce si placky. Noste ich. Najmi ak su tak6. ;e provokuiir lirdi ku
Tvedavim otdzkam. Spodiatku son takim veciam neveril. Aviak po skusenostiach som zmenil svoj
ndzor.

Jedna spoloinosf m6placku s texk)m: .,Chcei schudnif? Spj{aj samaakonabl" lnd napriklad:
..2 litrc pitnci vod)' len za 5 koriln."

Ak vaia spolodnosC ncmd vlastnd placky. dajte si ich spolu s viace4ini disttibutonni vyrobif.
Bude to lacnd a prinesic v6m to vcl'kd peniaze. Pre nds sa hodia: ., Chcete 3 v l? Zdravie. bohatstro
a slobodu? Ja vfm to posk,vtnem!" Iotojc moje osobnd odporudanie.

28/ Ja pracujem y odbore zdravir a financovania. O ktorom by ste chccli poiut'sk6r?

29/ llud'om nezrileZi na tom, kol'ko toho viete, kym sa nedozvedia ako vdm na nich z{lcii.

30/ Neispech v naiom podnikani mozete odak6vaf r'tcdy, kcd'nebudete hovorii s dostatotnlim
podton I'udi. Zaruteni fspech sa dostavi ked'budete hovorif so stdle viaccD:'mi I'ud'mi. Aby ste 1(]
dosiahli, moino budctc nusjet'isf aZ za hranice toho. doje vdrn pdjennd. Aj tak to urobtc. Kcd'sa
totiZ nadviizovanie priatelstva s cudzimi I'ud'mi stane vaiin z\'].kom. peniaze si zase zvyknit neusli-
le vds spre\'6dzaf.

31/ Na zadiatku akdhokofvek rozhovoru vami osloveniho dloveka sa spitajte: ,,Ako sa miii? Ako
sa ti da ?" Potom vel'mi pozorne poduvajte odpoved'. Opi.tani musi b1.t' presvedden-v' o vaSom
skutoanom ziiujme o neho. 'l akto ziskate vcl'mi cennd infomdcie. kto{tch vedomost'vim pomdze
prisp6sobif prezentrciu zvliistnym potreb6m a prianiarn kaiddho klicnta.

32/ Priatel' mt)j, poias najbliZiich 30 minilach t'a chcetn oboafmit' s nieiim relmi zaujima\ im.
Idc o moie podnikanie. o moje ispechy a o skvelich Ludi, ktori so nnou podnikaji. Clhcen t'a po-
inlbnnovai o qnikajticich rt'robkoch, s ktorjmi podnikrime. Ale rid by som sa s tcbou podclil aj
o obchodnej a podnikatel'skei prile2itosti. ktord si spojend s naiimi virobkani. Nebudem fa obia2o-
vat podrobnost'ami, poviem ti len tofko aby si ziskal dostatodnf predstavu.

Sl'ubujcm ti, Zc ak t'a z mojej ponuky nii nezaujme. uZ ti to nikdy nepripomeniem. Ale ak t'a moie
infbrmiicie zauimir. som ochotni hocikedy ti vysvetlit' vsetko, do suvisi s mojim podnikanirl.


