12/ Je nemozné lietat’ ako orol, ked' je clovek obklopeny mortakmi.

13/ Oblickajte sa kvoli uspechu. Na stretnutia chod'te v najlepSom obieku. v najlepsich Satach.
Usilujte sa vypadatl” Co najlepSie a ispene. A budcte sa tak gj citit”. Obklopujte sa pozitivnymi,
encrgickymi a aspeSnvmi 'ud’mi. A vy sami sa takymi aj stanete.

Vyhybajte sa negativne ladenym rozhovorom.

14/ Zakladnym predpokladom taspechu v MLLM je to, Ze sa spojite s takou firmou a s takymi
vyrobkami, ktorym skutoéne verite. Ale vas Gspech neprichadza zvonka ale zvautra. Ako povedal
Anton P. Cechov: ,, Clovek je tym, v ¢o veri®.

15/ Stante sa in$pirativnym. Ked T'udia za¢inaji v tomto systéme pracovat’, domnicvaju sa, 7¢
stadi, ked’ su silne motivujuci. Motivacia je viak iba docasna. Inspiracia jc dlhodoba a naviac
zapaluje v Fud'och svetlo a nadej. Motivacia Tudi sice nadchne ale nevydrzi dlho.

Ludi méZete motivovat’ tym, Ze im date rybu, ale inSpirujete ich tym, Ze ich naudite tic ryby
chytat’,

Ak Tudi dokazcte indpiroval’, pomdZete im zmenit' ich Zivot.

16/ Opakovanie je ako voda padajiica po kvapkach na kamen. Aj t4 behom dlhsicho &asu vyhibi
v kameni diern.

17/ Najvic¢sou chybou, ku ktorej dochddza na za¢iatku Skolenia novych distribitorov MLLM (na
zakladnych seminaroch) je to, Ze toto. Skolenie vykonavaji najskisenejsi a aspesni distribitort:.

Ked’ sa trochu zamyslime a uvedomime si, Zc tito skiiseni distribatort pracuja pre firmu viac ako
rok alebo dva a o celej tejto jedinednej prilezitosti vedia vel'mi vela, kazdy novy nadejny distributor
musi byt zmileny a presvedéeny e on toto nikdy nedokaze. Je to jcho prirodzena reakcia. ktord ho
navzdy odvrati od nasej firmy.

Som presvedéeny, ze novy distributor musi prejst’ Skolenim vedenym novymi distribittormi a nie
programom, ktory zostavil niekto, kto podnika v odbore uz dva roky.

Duplikacia skaseného profesiondla, ktory je v biznise uz niekol’ko rokov a teraz zaraba okolo
100 000,- Sk mesacéne (alebo aj viac) je pre nového distribitora takmer nemozna. Vicsina novych
['udi, ked' to zisti, straca odvahu. Jednoducho preto, Ze si nedokazu predstavit’, Zeby mohli mat’ taky
uspech.

Samozrejmce nctvrdim, Ze tu nie je miesto pre skiseného a uspedného ¢loveka v MLM. Prave
naopak. Okrem toho, Ze takito jednotlivei sii skutoCnou a pritomnou indpirdaciou, su tiez najbohats$im
zdrojom informacii vo vaSej sieti, vp vaSej Struktire.

18/ Nad$enie — entuziazmus — sa sklada z dvoch gréckych slov: ,enthos™ o znamena vnutri a
.theos” ¢o znamena Boh alebo duch. TakZe entuziazmus znamena Boh alcbo duch vo vniiri.

19/ Uspesni I'udia: Byva ¢astou chybou, Zc sa vyhybame aspeinym [ud’'om, lebo si myslime. Ze
maju vela roboty a ncpotrebuju peniaze. Naopak, uspesni 'udia ako prvi spoznaja dobri prilezitost.
Nezabudajte, Ze Uspesni I'udia mévaju ,,uspesné konexie™ a pokial sa im produkt zapadi, budd s nim
intenzivne obchodovat.

20/ Clovek méze urobit’ prvy dojem iba raz.

21/ Boh nam dal jedny ista a dvoje udi. Myslite, Ze sa nam snazil nie¢o naznacit'? Urcite
ano. Mime viac pociavat’ ako hovorit’.



